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¿En qué se diferencia una empresa de un negocio?











Muchas personas creen erróneamente que un negocio y una empresa son sinónimos. Esta noción, sin embargo, es falsa, y para distinguir entre un negocio y una empresa, es crucial ser preciso y describir cada concepto:
Negocio


	El proceso por el cual un individuo o grupo gana dinero a cambio de bienes o servicios se conoce como negocio. Es un sistema o enfoque que implica la realización de alguna actividad, como la venta de bienes o la prestación de servicios, y que tiene objetivos rentables que benefician a todas las partes implicadas.

	También puede definirse como un intercambio de bienes o servicios por un precio que puede o no negociarse entre dos o más partes.

	Un contrato, normalmente de compraventa, puede formalizar un negocio informal, sea o no sea.  También puede ser local o minúsculo, expandirse hasta convertirse en una empresa y no tener objetivos de expansión o estrategia empresarial establecidos. También puede producirse en periodos concretos.



Empresa


	En términos económicos, una empresa es una entidad u organización fundada por una o varias personas que se dedica a una serie de actividades como la producción, la comercialización o la prestación de servicios al cliente que benefician al entorno y satisfacen una necesidad específica del mercado.  

	Alude a las características organizativas y al elemento jurídico.

	Sin embargo, para que una empresa funcione como una institución formal, también debe tener un plan empresarial que seguir y unos objetivos de desarrollo futuro.





Como vemos, no es tan fácil establecer una distinción precisa entre ambas nociones. También se cree que una no puede existir sin la otra.

Las empresas no son necesarias para el funcionamiento de los negocios, pero los negocios son necesarios para el funcionamiento de las empresas.
Si desea conocer mayor información sobre este tema, visite el sitio web de Ventana EBC.








































¿Qué es el comercio electrónico y los negocios digitales?











Los negocios digitales son aquellas soluciones empresariales que se basan en el uso de la tecnología digital para las operaciones y procedimientos corporativos, así como para el desarrollo de productos o servicios. Abarcan una amplia gama de estrategias empresariales, como el desarrollo de software y aplicaciones, el comercio electrónico y la creación de plataformas y aplicaciones en línea que actúan como intermediarios entre compradores y vendedores.
El comercio electrónico se refiere a la compra y venta de productos y servicios a través de tiendas en línea, aplicaciones para teléfonos inteligentes y redes sociales.
Este tipo de negocio puede construirse totalmente en línea o además de estar físicamente presente. Utilizar la tecnología para aumentar el alcance y la eficacia de su mercado es crucial en cualquier escenario.
En concreto, el comercio electrónico se refiere a la compra y venta en línea de productos y servicios. Los clientes tienen la opción de comprar productos directamente a un minorista en línea o a través de un mercado de terceros (MercadoLibre, Amazon, eBay y otros). El comercio electrónico incluye la venta de artículos reales, productos digitales y numerosos servicios intangibles.
Debido al uso generalizado de dispositivos móviles y a la facilidad para hacer negocios en línea, el comercio digital ha crecido significativamente en los últimos años.
Estos modelos de negocio han alterado la forma en que las organizaciones se comunican con sus clientes y usuarios, creando nuevas perspectivas económicas mundiales.
¿Qué venden los negocios digitales?
Las tendencias de consumo digital están abriendo camino en los artículos físicos. Este tipo de comercialización es especialmente frecuente en productos y equipos relacionados con la tecnología, pero también incluye juguetes, ropa, libros y artículos para el hogar.
Además, está aumentando la demanda de bienes y servicios intangibles. Entre ellos figuran la programación, los servicios de diseño gráfico, los libros electrónicos, el software, la música, los cursos en línea, el marketing digital, los servicios de consultoría y asesoramiento en una amplia gama de sectores, y muchos más servicios convencionales y digitales. También destacan en esta categoría las afiliaciones y suscripciones a plataformas de juegos en línea y servicios de streaming.


Por último, la publicidad en línea es otra forma que tienen las empresas digitales de ganar dinero. Lo hacen vendiendo espacios publicitarios en sus sitios web, aplicaciones, cuentas de redes sociales y correos electrónicos, lo que hace que las iniciativas de marketing digital sean muy importantes.
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Tema Sencillo. Imágenes del tema de dino4. Con tecnología de Blogger.





































